
经典案例	

为大型汽车销售企业搭建营销协同管理系统
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项目一览	

恒拓开源依照客户需求，建立满足商用车、轿车销售公司管理需求的高效、

规范的营销协同管理系统，解决客户企业面临的原有系统功能少、操作难度

大，业务类、办公类系统各自为政，种类繁多等问题，并实现客户个性化的

需求。	

客户背景	

客户企业是国内知名的集汽车制造与销售为一体的大型公司，汽车产销量多

年居中国前四位。企业中心能力位列全国各行业第七、汽车行业第一。	

客户需求	

1、解决部分地区公网访问系统速度慢、邮箱容量小、不支持流程审批、不能

接受和发送外网邮件等问题。	

2、系统需为轿车、商用车、轻型车、海外市场提供统一服务	

3、将商用车经销商日常使用的 10 余中业务系统、办公系统进行整合	

4、简化操作、提升使用体验	

恒拓开源解决方案	
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• 经销商协同门户

整合经销商各业务系统，提供统一门户和入口

• 邮件

支持邮件客户端，支持对外收发邮件，支持大邮箱

• 公告、反馈

支持大附件，支持经销商统一的反馈渠道

• 即时通讯

支持企业通讯录，支持大附件传输，支持门户集成

• 在线培训

支持在线视频、考试等多种方式的培训

• 知识库

存储各种格式的维修和营销相关资料
•
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项目亮点	

• 个性化定制

外观个性化：由最终用户设置页面的布局、颜色、字体等外观内容，且仅影响

当前用户

内容个性化：由最终用户选择自己感兴趣的内容，比如关心的业务报表，新闻

咨询等

• 单点登录

用户只需要登录一次就可以访问所有相互信任的应用系统。

• 统一授权	


